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Eines Tages kennt Mobilität keine Grenzen mehr. Unsere Teams arbeiten daran:

Softwaretechnologie und anspruchsvolles Consulting für Verkehr und Transport trägt
ein Gütezeichen: PTV AG! Im Geschäftsfeld Traffic Software treiben wir mit der
Produktfamilie PTV Vision den Fortschritt voran. Das weltweit führende Officepaket
für Verkehrsplanung und -technik weitet seine Module auf immer neue
Anwendungsbereiche aus. Derzeit nutzen rund 10.000 Anwender in über 90 Ländern
PTV Vision.

Willkommen als

Junior Sales Manager (m/w) TS1-EM3/Fri

Ihr Profil:

Das Produkt: die komplexe Software PTV Vision. Der Erfolgstreiber: die
Marktführerschaft von PTV Vision in der betreffenden Region. Jetzt kommen Sie ins
Spiel: Sie beraten telefonisch und persönlich Ihre Kunden – Verkehrsplaner aus
unterschiedlichen Unternehmen –, überzeugen und führen Ihre Verhandlungen zum
erfolgreichen Abschluss. So bauen Sie bestehende Kontakte aus und gewinnen neue
Kunden hinzu. Unser Wachstum schafft dabei täglich neue Chancen. Für Menschen wie
Sie! Ihr künftiger Arbeitsplatz ist unser Firmenhauptsitz in Karlsruhe, in einem netten und
offenen Vertriebsteam, das sich für die gemeinsamen Ziele stark macht.

Sie haben das gewisse Etwas: Ein Gefühl für den Umgang mit Kunden.•
Auf gleicher Augenhöhe mit dem Kunden: Sie wissen, wo der Schuh drückt, da Sie auf
solide Kenntnisse aus Ihrem Studium des Bauingenieurwesens, der BWL oder einer
vergleichbaren Fachrichtung (z. B. Verkehrswirtschaft, Wirtschaftsingenieurwesen,
Raumplanung, Städteplanung) zurückgreifen können.

•

Berufsanfänger sind für diese Position herzlich willkommen.•
Ihr Profil runden perfektes Deutsch und verhandlungssicheres Englisch sowie solide
Kenntnisse von PTV Vision und MS Office ab.

•

Sie überzeugen als zielstrebige, lernbereite Persönlichkeit, die gerne auf Reise geht
und mit dem nötigen „Biss“ die gesteckten Ziele verfolgt. Ihr Erscheinungsbild ist
gepflegt, Ihre Arbeitsweise strukturiert und von Kundenorientierung geprägt.

•

Die Aufgabe:

Mit einem international anerkannten Spitzenprodukt besitzen Sie die besten
Argumente für Ihren Verkaufserfolg.

•

Erklärungsbedürftiger Vertrieb macht Ihnen Spaß: Ihre Aufgabe gestaltet sich daher
spannend und abwechslungsreich.

•

Sie sind in unserem internationalen Team eingebunden und unterstützen beim
erfolgreichen Vertrieb unserer Software. Ihr Fokus: D-A-CH.

•

Die Pluspunkte:

Erleben Sie mit uns
spannende Projekte


